
▪ Utilizar os dados de tráfego para 

oportunidades de escalonamento para 

otimizar as horas de trabalho e influenciar 

o nível de serviço ao cliente

Alinhar o pessoal com o tráfego

Compreender como os padrões de tráfego 

influenciam as melhores oportunidades de venda



▪ Avaliar a eficácia da frente de loja para atrair 

compradores

▪ Avaliar o impacto das campanhas de 

marketing no tráfego a partir de expositores

Impacto das campanhas de marketing

Analisar a atração da entrada e o tempo de permanência no 

expositor para melhor compreender o comprador
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▪ Compreender o que desapareceu e quando

▪ Informações ao nível EPC sobre os eventos de perda

▪ Rever a análise preditiva para detetar padrões de 

quebra

▪ Mapeamento geográfico de padrões de Crime 

Organizado no Retalho (ORC)​

Visibilidade e gestão 

das quebras

Obter informações sobre eventos de furto e rever as 

medidas preventivas para reforçar os esforços de 

prevenção de perdas

-



▪ Compreender o que desapareceu e quando

▪ Informações ao nível EPC sobre os eventos de perda

▪ Rever a análise preditiva para detetar padrões de 

quebra

▪ Mapeamento geográfico de padrões de Crime 

Organizado no Retalho (ORC)​

Visibilidade e gestão das quebras

Obter informações sobre eventos de furto e rever as 

medidas preventivas para reforçar os esforços de 

prevenção de perdas

-



▪ Repor rapidamente com quantidades 

ao nível do artigo

▪ Reduzir ruturas de stock

Maximizar a 

disponibilidade em loja

Ajudar a manter os níveis de stock em loja

após eventos de perda



Informações por vídeo

A análise de vídeo fornece informações operacionais 

sobre o retalho

▪ Análise com base no Computer Vision

▪ Captar verificação de vídeo de eventos de perda

▪ Medir a eficácia dos expositores

▪ Monitorizar a ocupação da loja

Tempo de permanência no expositor 

Medição da audiência

Controlo da

ocupação

Verificação

de vídeo
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