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Wachstum mit
skalierbarer
Automatisierung

Ihr Unternehmenswachstum verlief wahrscheinlich nicht geradlinig — mal schnell,
mal langsam oder in eine andere Richtung. Mit dieser Herausforderung kampfen

alle Unternehmen. Hier erhalten Sie Erfahrungsberichte von Firmen mit dhnlichen
Herausforderungen, die sich fUr flexible Automatisierungslésungen entschieden

haben um zu wachsen.

Einige begannen mit einer einzigen Einstiegslosung und skalierten sie Schritt fir
Schritt. Andere investierten von Anfang an in VVollautomatisierung.

VVon modularen Upgrades bis hin zu nahtlosen Integrationen - ihr Erfolg
und ihre Erfahrung zeigen, was méglich ist, wenn Sie mit einem
Anbieter zusammenarbeiten, der mit lhnen wachst. Wie diese Unternehmen
muss lhr Unternehmen nicht jedes Mal mit einer neuen Losung
von vorne beginnen - fangen Sie einfach intelligent an und
wachsen Sie von dort aus.

Bucher Emhart Glass
Technologielieferant fir die Herstellung von Glasbehaltern, Schweden

+Da wir sicher und langfristig investieren wollten, suchten
wir eine flexible All-in-One-L6sung, die unsere aktuellen
Anforderungen erfullt und zukUnftiges Wachstum und
Entwicklung ermoglicht.”

Andreas Strirdin, Produktions- und Fertigungsmanager, Bucher Emhart Glass



IKEA Components s.r.0., mit Sitz in der Slowakei, liefert IKEA-Kunden auf der
ganzen Welt Ersatzteile und Austauschbeschlage. Zu Beginn der Reise mit
Kardex lieen sich Kollegen in Schweden inspirieren. Seit mehr als 10 Jahren
besteht nun diese mehrstufige Automatisierungspartnerschaft.

“2014 arbeiten unsere Kollegen in

Warum hat IKEA Components s.r.o. automatisiert? Schweden mlt Ka[‘dex zZusammen. Aufgrund
Manuelle Kommissionierung war ineffizient der gUten Erfahrung entSChiEden Wir uns
und unorganisiert in 2017, Kardex Megamat-Maschinen zu
Artikel waren schwer in den Regalen zu finden. kaufen AnSChliEBend ergéﬂzterl Wir 20"9
o eorbares und mitwachsendes System zwei weitere Kardex Megamat sowie zwei

Kardex Shuttle Maschinen.

Welche Erfolge erzielte IKEA Components s.r.o. dank Automatisierung?

Unsere Entscheidung fiel auf Kardex, weil
Skalierbares System fur 6.000 SKUS Kardex umfassende Lagerverwaltungs-
l6sungen bietet — sowohl fUr die physische
Lagerung als auch fir die Systemanbindung.

8 Kommissionierer picken 11.000 Artikel pro Tag

Flexible Systemskalierung seit Uber 8 Jahren

Seit acht Jahren arbeiten wir mit Kardex
zusammen und sind nach wie vor sehr
zufrieden mit der umfassenden Lésung.
Wir freuen uns, unser System kontinuierlich
weiterentwickeln zu kénnen.”

Michal Sdarek
After-Sales-Spezialist, IKEA Components s.r.0.



https://www.youtube.com/watch?v=CRQ3AN1ypfM

l‘x Mlog hat mit seinen Regatbedien-

geraten Uber all diefJahre und von 2004 bis
heute, 2024 Uber 20 Jahre hinweg mit der
Technologie dazu beigetragen, dass wir unsere
Ware-zu-Personen-Bewegungen automati-
sieren konnten. Auch eine Folge der Corona
WOorth Industrie Service betreibt eines der modernsten Logistikzentren fir die Pandemie |St natUrliCh, daSS unsere KUﬂdEﬂ
Industriebelieferung mit Produktionsmitteln und Hilfs- und Betriebsstoffen in ganz m(-jchten' daSS mehr Ware bevorra tet erd

Europa. Seit mehr als 20 Jahren ist das Unternehmen ein Partner von Kardex Mlog.

Mit der Integration der Hochregallagererweiterung in die Bestandsanlage setzt U nd demen tSprechend Wil’ aUCh den RaU m
dafir schaffen missen.”

Wrth Industrie Service seine langfristige Automatisierungsstrategie fort.

Warum setzt Wirth Industrie Service auf Automatisierung?

Helmut Eisenkolb

Die Lagerkapazitat musste erweitert werden.
Geschaftsfihrer Logistik, Wirth Industrie Service

Die alte Infrastruktur stief an ihre Grenzen.

Ein skalierbares System fir zukUnftige Erweiterungen war
erforderlich.

Welche Erfolge erzielte Wiirth Industrie Service durch Automatisierung? \ ! . = ;
“rma Kardex ist auch noch ein Stock weit
46 m hohe Regalbediengerate sorgen for eine familiar, partnerschaftlich und wir diskutieren

optimale Flachennutzun

p g und kommunizieren auf Augenhdhe. Es ist
stabil. Wir rufen an, wir haben Ansprech-
partner, die sich sofort um uns kimmern. Es
ist ein wesentlicher Mehrwert des Services
bei Kardex Mlog und auch die Flexibilitat der
Mitarbeiter hier vor Ort muss man auch klar in
den Fokus stellen.”

Integration in bestehendes Logistikzentrum

Durchgangiger Materialfluss auf drei Ebenen

Andreas Schmidt
Leiter Betriebstechnik, Wirth Industrie Service



https://www.youtube.com/watch?v=RUMWaCreQg4

Cutter & Buck, eine Premium-Bekleidungsmarke mit Wurzeln in Seattle, USA,

expandierte mit einem schnell wachsenden E-Commerce-Kanal. Als die Kunden-

erwartungen hinsichtlich der Geschwindigkeit stiegen, wandte sich das Team Store Verhalf URS ZUuMm pl’Oﬁ tabelSten

an Kardex als globalen AutoStore™-Partner. Ziel war es, die Auftragsabwicklung ' S .

neu zu gestalten und das globaler Wachstum sicher voranzutreiben. Vlerten Qual’tal, daS wiIT Je 17 der GeSChICh te
von Cutter und Buck hatten.

Warum setzt Cutter & Buck auf Automatisierung?

et Wachstumim Bemmeree Die AutoStore-Kommissionierung erfolgt
Lange Gehwege fOr manuelle Kommissionierung meist innerhalb weniger Minuten. Es bedarf
Bedarf an schnelleren Bearbeitungszeiten weniger als 10 Minuten von der Bestellung
Uber ein Pick-Ticket, Kommissionierung,
Verpackung bis zum Versand. Dank Kardex
Welche Erfolge erzielte Cutter & Buck dank Automatisierung? und AutoStore konnten wir unsere Ablaufe
deutlich effizienter gestalten — dafUr sind wir
sehr dankbar.

VVom Auftrag bis zum Versand in weniger als 10 Minuten
Profitabelstes Quartal in der Unternehmensgeschichte

Effizientes Fulfillment mit Wachstumsperspektive

Wir moUssen in der Lage sein, uns je nach
Saisonzeit und Jahreszeit nach oben und unten
zu skalieren. Durch das AutoStore-System
sind wir flexibler und agiler — und das ist
einfach ein grof3er Gewinn."

Joel Freet
CEO, Cutter & Buck



https://youtu.be/aFTFLrbsqVA?si=hcJLSc6f4NZSVsCr

/ | :
Danfoss ist ein weltweit fUhrender Anbieter von energieeffizienten Lésungen und “Sek\ertagnchen Arbelt hat dle -~ — 1
betreibt Hochfrequenz-Produktionslinien, bei denen die Verfigbarkeit entscheidend Verme|du n'g \Vieln! "Er]gpéssen hfjchste PﬂOﬂtét_

ist. Um Engpasse zu vermeiden und den Ablauf zu verbessern, integrierten sie < 3 .
Kardex-Automatisierung in wichtige Prozessbereiche. Mit tber 50 Maschinen Verzogeru ngen konﬂen IN ynsererm MaBStab
Ezigtrsgge;zZ:(I:sgﬂftﬂa/\r;%osrtt;ebrf gewahrleistet die Zusammenarbeit zuverldssige kostspielig Sein. Daher instauierten Wil‘
ein Kardex-Gerat als Puffer in einer kritischen
Linie — um den Output zu optimieren und
Ununterbrochena Leistung o sicherzustellen, dass die richtigen Chargen

Manuelle, arbeitsintensive Prozesse FEibungSlOS in die MOﬂtage ﬂiEBeﬂ"

Warum entschied sich Danfoss fir Automatisierung?

Integrierte Pufferung fur die Umschalteffizienz war nétig
Bei Danfoss verwenden wir Kardex seit
mehreren Jahren als vertrauenswirdigen

Welche Erfolge verbucht Danfoss dank Automatisierung? Partner. W“— haben jetzt Uber 50 IV\aSChiﬂen

an drei Standorten in Danemark. Die

Integration in unser Fertigungssystem SAP

und in andere Systeme war komplex — doch

24/7-Produktion durch vollstandige Systemintegration Kardex lieferte eine maBgeSChneiderte
L6sung, die seit der Installation non-stop lauft.

Automatisierte Pufferung eliminiert Engpdsse

Weniger ergonomische Belastung

Entscheidend ist die Kombination aus
schnellem Fern-Support und lokaler
Engineering-Kompetenz - genau das machte
die Zusammenarbeit wirklich erfolgreich.”

Martin Ole Madsen
Leiter Fertigungssysteme und Services, Danfoss



https://youtu.be/U7O-53oD3RE?si=_UzCPX5gW-DoANM3

Mo6nninghoff ist ein deutscher Hersteller hochspezialisierter Kupplungen und

Bremsen und liefert weltweit mafgeschneiderte Antriebslésungen an Industrien. .

Sie setzen daher auf starke, kooperative Partnerschaften, um dauerhafte Werte aben eln ganz besondel‘es PFOdUkt Uﬂd

zu schaffen. = ' ' '

fOr unsere Kunden sind wir mehr als nur ein

Warum entschied sich Ménninghoff fir die Automatisierung? Liefe rant = Wl r Si nd |m mer e | n TeCh ﬂOlogi e-
Die manuelle Werkzeuglagerung war ineffizient und pa I'tﬂ er. Da S fU n kti on i (S I’t nu l', wenn unsere

Lieferanten uns genauso behandeln.

platzaufwandig.

Mitarbeitende verbrachten zu viel Zeit mit Laufwegen
und Materialhandling.

Das Team bendétigte ergonomischen, automatisierten
Support, um produktiv zu bleiben.

Wir hatten viele Optionen und sprachen mit
vielen Unternehmen. Wir priften den Markt
genau und waren der Meinung, dass wir
mit Kardex genau eine solche Partnerschaft
Automatisierte Pufferung eliminiert Engpasse aufbauen kénnen. Im Nachhinein bestatigt
sich dies eindeutig.

Welche Erfolge verbucht Ménninghoff dank Automatisierung?

Weniger ergonomische Belastung

24/7-Produktion durch vollstandige Systemintegration

Was wir an der Zusammenarbeit mit Kardex
besonders schatzen, ist ihr Engagement und
die offene und faire Art, wie sie mit uns
arbeiten. Es ging nicht nur darum, etwas zu
verkaufen und ein Projekt abzuschlief3en,
sondern darum, weit darUber hinaus
zusammenzuarbeiten.”

Charlotte Finger
Geschaftsfuhrende Gesellschafterin, Monninghoff



https://www.youtube.com/watch?v=RvAlsbKyhcs

Kubota
Maschinen- und Geratehersteller, Kanada

+Unser Bestand wachst jedes Jahr. Deshalb entschieden wir
uns fOr ein automatisiertes Kommissioniersystem, das
unser Wachstum fUr die nachsten 5 bis 8 Jahre unterstitzt.”

Doug Ward, Logistikmanager, Kubota

a Mehr entdecken

ATS Group
Anbieter technologischer Lésungen, Belgien

+Wir arbeiten gut mit Kardex zusammen. VVon Anfang an -
von der Projektplanung Uber das Design bis zum Ende der
Installation — hatten wir einen direkten Ansprechpartner,
der uns immer zur VerfUgung stand. Die Installationsteams
lagen voll im Zeitplan.

Sie arbeiteten sicher und sehr effektiv. Wir sind rundum
zufrieden. Und jetzt haben wir ein sehr effektives Lager, das
eine hohe Leistung bietet und in der Lage ist, die wachsende
Anzahl an Auftragen zu bewaltigen.”

Kevin Mortier, Projektmanager, ATS Group

c Mehr entdecken

Park Industries
Hersteller von Industrieanlagen, USA

,Jeder unserer Kardex Shuttle verfUgt Uber eine zusatzliche
Kapazitat. Sobald diese erreicht ist, fogt Park Industries
einfach ein weiteres Gerat hinzu.

Wir haben seit der Installation der ersten beiden

Kardex Shuttle fonf neue Produktlinien eingefthrt. Ohne
diese Losung hatten wir das nicht geschafft. Nur dank
dieser Investition in moderne Technik war unser Wachstum
moglich.”

Elaine Ohman, Managerin der Bestandskontrolle, Park Industries

o Mehr entdecken

ZOLLER
Anbieter von Prazisionstechnik, USA

,Beim Bau des neuen Standorts haben wir das
Technologiezentrum so organisiert, dass wir bei steigendem
Geschaftsvolumen einfach weitere Kardex Shuttles hinzu-
fUgen kdnnen.”

Alexander Zoller, Prasident, ZOLLER

o Mehr entdecken


https://cdn.bfldr.com/EL3HU3A3/at/k8f488v4rbqm5nwscgnkg6p/BenchmarkBriefing_US_Kubota
https://cdn.bfldr.com/EL3HU3A3/at/brxmgr6vj5nsg3z34wws9sc/BenchmarkBriefing_DE_ParkIndustries
https://youtu.be/1oHR6TYNJWo?si=tcaX5qkswELz6bGU
https://cdn.bfldr.com/EL3HU3A3/at/h89wb99rbhttjzqv5ht3jmt6/BenchmarkBriefing_US_Zoller

Abey
Hersteller von Handelsprodukten, Australien

»Mit Uber 3.500 Produkten im Sortiment und wachsender
Kundennachfrage bendtigten wir eine Lagerlésung, die
sowohl die aktuelle als auch die zukUnftige Arbeitslast
bewaltigen kann. Dank des Kardex-Systems konnten wir
unsere Lagerkapazitdt innerhalb der bestehenden Flache
erweitern und gleichzeitig den Auftragsdurchsatz fUr unsere
Kunden steigern — auch fur die Zukunft.

Durch Analyse und Beratung bot Kardex die beste Losung
fUr unser vertikales Lager — deshalb fiel unsere Wahl auf

"

Sle.

Aleks Joveski, Logistikmanager, Abey

o Mehr entdecken

Arbeitsschutz-Express
E-Commerce-Geschaft, Deutschland

+«Nachdem wir die AutoStore-L6sung implementiert hatten,
reduzierte sich die bendtigte Lagerflache von 3.000 auf
1.400 Quadratmeter. Jetzt haben wir eine Auslastung von
60 % und daher viel Raum fir weiteres Wachstum."”

Gwen Lohr, Assistentin der Geschdaftsleitung, Arbeitsschutz-Express

o Mehr entdecken

Delaval
Agritech-Hersteller und Losungsanbieter, Schweden

+Wir bauen ein Lager fUr den aktuellen und zukinftigen
Bedarf. Dank Kardex konnten wir die Fldchennutzung
verbessern, Platz sparen und ein zukunftsfahiges Lager
realisieren.

Die skalierbare Losung unterstutzt unser Wachstum, ohne
mehr Ressourcen zu verbrauchen - bei konstant hoher
Performance.”

Thomas Jaschob, Logistikmanager, Delaval

e Mehr entdecken

Bollhoff
Partner fur Verbindungstechnik, Deutschland

+Gemeinsam mit Kardex, P.S. Cooperation und Bito haben
wir eine vollstandig automatisierte und digitale Lésung
realisiert, die all unseren Anforderungen gerecht wird.

Wir bei Bollhoff sind stolz, dieses innovative Projekt mit
unseren Partnern umsetzen zu kénnen. FUr uns ist dies der
richtige Weg, um digital zu werden. Zugleich zeigen wir
unseren Mitarbeitenden, dass wir zukunftsorientiert und
innovativ handeln.”

Andre Koring, Intralogistik-Manager, Bollhoff Production Ldt.

o Mehr entdecken
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https://www.youtube.com/watch?v=jKmP1-CS4iU
https://www.youtube.com/watch?v=6n0cZ51EuLY
https://youtu.be/upPjTifKYmY?si=9uMNjY35YfJhTwMz
https://www.youtube.com/watch?v=-1sBR5gclGQ&t=3s

Wachstum geht kontinuierlich weiter — und Ihre Systeme sollten den Weg mitgehen.
Die hier vorgestellten Beispiele zeigen, dass skalierbare Automatisierung nicht
nur ein technisches Upgrade ist. Mit dem richtigen Partner an Ihrer Seite ist sie ein
strategischer Vorteil.

Mit Kardex meistern Sie die Herausforderungen von heute - und sind zugleich
bestens auf die von morgen vorbereitet. Denn wenn Automatisierung auf Wachstum
ausgelegt ist, wird sie zum Motor des Unternehmens. Von Einstiegslésungen bis
hin zu vollstandig integrierten Systemen - Sie skalieren mit Kardex flexibel nach
Ihrem Bedarf.

kardex.com

1109-DE-0525


https://www.kardex.com/de/unternehmen/ueber-kardex/kontakt-aufnehmen
https://www.kardex.com/de/

